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ビジネスによる人材開発・能力開発の指導コーチ、元気を出す営業開発コンサルタントの福島章が、毎月１回、自身の
気づき、学び、アイデア、提案、面白いネタ、役立ち情報などをお届けする無料レポートです。研修や講演会を受講した
ビジネスマンやチームリーダーの方へ、力づけ・元気づけ支援が目的の発行です。

□編集発行人
デベロップメント・コーチ 福島章

□発行所
150-0001
東京都渋谷区神宮前5-38-1
NSGビル４Ｆ SSS

□お問い合せ
http://www.developmnet-coach.com
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■なぜ【今月の名刺】を続けるか！？
私のトレードマークでもある【今月の名刺】【４面名刺】はこうして生まれた！
もともと名刺は、ビジネスマンが一番始めに、すり込み、差別化ができる重要なツールだ。しかしながら、なかなかしっく
りするものができなかった。（独立してからは自分で名刺をつくっていた）そんなある日、マーケティングの師匠である泉
田豊彦先生とのはじめての勉強会で、「私の名刺は今月の名刺なんだよ！」と渡された・・・それが【今月の名
刺】をスタートするきっかけでした。
はじめのうちは、ごちゃごちゃといろいろなネタを裏面に掲載していましたが・・・あまり反応がよくなく、それから思考錯
誤を繰り返していき、今の形になってから、ほぼ３年になります。
この福島章の【今月の名刺】には、仕掛けやネタが満載なのです！毎月中身を変えることだけでもよく驚かれるの
ですが・・・仕掛け満載の名刺の話題だけで、初対面のつかみはＯＫです。

■なぜ皆トライしないか？

私の【今月の名刺】もらった人は、「すご～い」「私もやりたい！」「これはすごいコミュニケーションツールです」など賛
辞沢山いただくのだが、「私もはじめました！」と言う人はほとんどいない。だから、私のトレードマークでもあるの
だが、如何に日々交換する名刺に意識を及ぼしている会社が少ないことか・・・と私は感じている。ビジネスマンの中
には、会社の決まりですので・・・なんて面白くないことをいう人も多くいます。時代は個の時代と言われ、小学生の間
でも自分オリジナルの個性派名刺を創る子供がいるのに、社会の最前線ビジネスフィールドでは、なんとお粗末なこ
とは・・・ぜひ自分でトライして体験してほしいものです！
先般ある中古ブックを取り扱う大手の社長さんと名刺交換をした。そのときすかさず「この名刺いいね。高いんで
しょ？いくら？」その後秘書に、「この案を実現する方法うちで考えさせて・・・」いかにも行動が早いものだと驚い
た！ビジネスを楽しんでいる人は常にアンテナを高くしておくことが必須ですね。

■【今月の名刺】４面版、製作ガイダンス

表面

中面

１）似顔絵

５）略歴

６）プレゼント企画

４）プロフィールや実績

７）今月の商い語録
紹介本からの気づきを紹介

２）分かりやすいタイトル、目を
引くキャッチフレーズ

３）無題を省いて
分かりやすく、

コンタクトアドレス

７）今月のオススメ本
本の紹介はとても

喜ばれる！

FREE

私のオリジナル名刺製作のポイントをガイダンスします。
パソコンで製作してます。ソフトは、Ａ－ＯＮＥのラベル屋さんというのを使ってます。印刷プリンターはリコーのレー
ザープリンター。紙は、Ａ－ＯＮＥのオーソドックスな１０枚／シートです。
名刺交換した方はご存じですが、二つ折りの名刺を使っていますが、紙は通常の１０枚シートそのものなんです。
それ故、何度も折り曲げると真ん中で切れてしまいます！特に問題はないですが（笑
この名刺は、以下のポイントでデザインしました。参考にしてください。
コンサルタントのような仕事では、一瞬の出会いで、瞬時にインパクトを与えるのが大切です。そのための、お手軽で
簡単なツールです。自己紹介、会社案内、チラシの機能を兼ね備えた低コストの武器、それが【今月の名刺】です。


